
1， 您所在的公司属于以下哪些行业？
A电子器件/消费品

B 家具成品/配件/

C 珠宝/贵金属

D箱包/饰品/皮鞋/

E 服装原料/配件/成衣

F 化工原料/成品

G 医疗/药品/器具

H模具/塑胶

I 礼品

H其他                  选项      
2， 您所在的企业海外团队组建几年：
A、0-1年；
B、1-3年

C、3-5年

D、5-10年

E；10年以上            选项      
3， 您所在的企业海外团队成员构成人数

A、5人以下

B、5-10人
C、10-50人
D、50人-200人
E；200人以上           选项      
4， 您所在的企业每年海外参展次数：
A、1-2次

B、3-5次

C、5-10次              选项      
5， 您在海外参展的时、最容易产生问题的环节在：
A、展览前准备

B、展览中接洽

C、展览后跟踪          选项      
6， 您在筹备海外展览前、最容易产生问题的环节在：
A、如何选择展览

B、如何设计展位

C、如何选择展览样品
D、如何挑选参展人员    选项      
7， 您在海外展览中、最容易产生问题的环节在：
A、如何应对版权纠纷

B、如何吸引客户

C、如何接待客户

D、如何与客户展会谈判       选项      
8， 您在海外展览结束、最容易产生问题的环节在：
A、如何退税

B、如何选择客户

C、如何跟踪客户

D、如何接待会后的客户到访

E、如何与会后的客户成交     选项      
9， 您认为培训的时间分为几天比较合适？：
A、1天

B、2 天                     选项      
10、在您的工作实践中、您还对什么问题比较关注或者困惑：
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高效参展与客户成交专题讲座调查问卷








更多培训项目请登陆经贸中心网站www.szfetsc.com.cn首页“外经贸行业培训”专栏内“经贸行业培训项目”查阅

